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Qui sont les
primo-accédants ?



Catégories socio-professionnelles
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Enquête réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site cent ur y2 1.f r , auprès d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.
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Proportion hommes / femmes chez les
primo-accédants ?
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Que recherchent les
primo-accédants ?
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A quel usage destinez-vous votre achat ?
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Quel type de bien recherchez-vous ?
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Combien de pièces recherchez-vous ?
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Où voulez-vous acheter ?
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Qu'est-ce qui a déclenché v otre décision d'achat ?
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