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Qui sont les
primo-accédants ?
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| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.




Proportion hommes /femmes chez les
primo-accedants ?

Femmes 49,08%

Hommes 50,92%
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Voulez-vous acheter seul ou en couple ?
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Questions aux ™, Quel age ont les primo-accedants ?
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Que recherchent les
primo-accédants ?
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Questions aux % A quel usage destinez-vous votre achat ?
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| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr , aupres d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.
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Quel type de bien recherchez-vous ?
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Questions aux ., . .
primo-accédants Combien de pieces recherchez-vous ?
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Ou voulez-vous acheter ?
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Projet devie adeux

Vousenavez assez d’étrelocataire

Jepenseal’avenir (sécuriser maretraite, mafamille, ..)
et souhaite me constituer un patrimoine

Nouveautravail / évolution professionnelle
Opportunitéd'achat
Difficultéatrouver unelocationquivousconvienne

Changement derégion

Vousavez fait fairevotre plande financement et vousavez
découvert que vouspouviez acheter

Héritage/ dotation

Vousvoulez profiter desavantagesfiscaux liésal’investissement
locatif (Robien, Borloo, ..)
Vousvoulez profiter desdéductionsfiscalesliéesal’achat d'unerésidence

principale (déductiond’'une part desintérétsd’emprunt)

Autresraisons

Nombre moyen de
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%

Qu'est-ce qui adéclenché votre décision d'achat ?
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